
BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES

Objectifs
Préparer le BTS Professions Immobilières

Contenus
Domaines professionnels : – Conduite du projet immobilier du client en
vente et/ou location – Administration des copropriétés et de l’habitat
social – Conseil en gestion du bâti dans le contexte de changement
climatique – Construction d’une professionnalité dans l’immobilier –
Environnement juridique et économique des activités immobilières
Domaines généraux : – Culture générale et expression – Communication
écrite et orale en langue vivante étrangère anglaise 

Pré-requis
Etre titulaire d’un baccalauréat 

Modalités et délais d’accès à la formation
Entretien et positionnement. Entrée en formation sur l’année scolaire. 

Public concerné
Tout public, Salariés, Demandeurs d'emploi

Accessible aux personnes handicapées

Durée
● Nombre d'heures en centre : à partir de 600h
● Nombre d'heures en entreprise : minimum 1320h
● Nombre d'heures au total : environ 1920 h

Dates
Du 02/09/2024 au 04/07/2026 à Clermont-Ferrand

Méthodes pédagogiques
Alternance de cours théoriques, travaux pratiques et stages en
entreprise

Modalités d'évaluation
● Évaluation orale et/ou écrite au cours de la formation
● Examens blancs
● Évaluation de la période en entreprise
● Contrôle en cours de formation
● Examen final

Validation
Diplôme Education Nationale niveau 5 : BTS . Accessible aussi par le
biais de la VAE . Pas de validation d'un ou plusieurs blocs de
compétences .

Modalité de financement
● Financement individuel
● CPF
● Contrat de professionnalisation
● Contrat d'apprentissage
● Contrat de sécurisation professionnelle
● Plan de développement des compétences
● PRO-A
● Financement Région
● Financement Pôle Emploi

Tarif
à partir de 11h /h
Complément sur le tarif : personnalisable en fonction du statut du
candidat

code RNCP ou RS
38380

Certificateur et date de la certification
MINISTERE DE L'ENSEIGNEMENT SUPERIEUR ET DE LA
RECHERCHE 31/12/2026

Débouchés et poursuites d'études
Le titulaire du BTS Professions immobilières peut aussi s’engager
professionnellement dans des activités périphériques et/ou
complémentaires au domaine de l’immobilier : le secteur de
l’urbanisme et de l’aménagement du territoire, le secteur du diagnostic
immobilier, le secteur bancaire, le secteur des assurances, etc …

Activités visées :

Prospection et négociation du mandat ; Commercialisation du bien
pour une vente ou une location ; Accompagnement du client
acquéreur ; Accompagnement du client bailleur et locataire ; Suivi
administratif et financier de la location ; Dynamisation et
personnalisation de la relation client ;Présentation d’une copropriété ;
Conclusion du contrat de syndic ; Processus de décision en
copropriété ; Gestion administrative et comptable de la copropriété ;
Gestion du personnel de la copropriété ; Gestion des contentieux au
sein de la copropriété ; Accès au logement social ; Accompagnement
du client lors des
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